
Växla upp din träförädling-
sätt ditt mångbruksföretag på kartan



Workshop - ingen föreläsning :)



Första övningen:
Vem är du?

Vart jobbar du?

Vem är din kund?



Frågor på min 
tidigare presentation?



Vad kunderna gillar med CW

#1
“Jag gillar att handla av ett

litet och lokalt företag”



“Jag gillar att handla av ett
litet och lokalt företag”

Kan ni komma på
att ni har känt

liknande känslor vid
ett köp?

 Vilket företag isf?



“Jag gillar att handla av ett
litet och lokalt företag”

Konkreta saker ni
kan göra för att
era kunder kan
känna så här?



#2
“Jag gillar att det
är gjort i Sverige”



Kan ni komma på
att ni har känt

liknande känslor vid
ett köp?

 Vilket företag isf?



Finns det en
möjlighet i er

vardag att få era
kunder att känna
dessa känslor?



#3
“Jag gillar att det

görs på
beställning”



Har ni köpt något
liknande (gjort på

bestllning efter era
önskemål)

 förr?
Av vem och hur var

känslan?



Hur kan du skapa
den känslan i

mötet med din
kund?



#4 “Det är ny och
spännande produkt

som jag inte sett
förut. Jag gillar att
grannen inte har

en likadan”



Applicera detta på ett nystartat
företag:

-Anna drömmer om att börja sälja skärbrädor

Hjälp henne forma en bra “affärsplan” utifrån
de vi pratat om. 

Vad ska hon sälja, hur ska hon göra det och
på vilket sätt ska hon sticka ut, baserat på

det som funkat bra för CW

1.“Litet och 
lokalt företag”

2.“Jag gillar att 
det görs i Sverige”

3.“Jag gillar att 
det görs  på
beställning”

4.“Lite
nytänkande och
grannen har inte

samma”
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